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Varterminen 2011

Kandidat- eller yrkesexamen om minst 180 hégskol epoéng inom medicin, biomedicin, bioteknologi,
biologi, kemi, teknik eller motsvarande examen. Dessutom krévs kunskaper i engelska motsvarande
Engelska B (med |&gst betyget Godkand).

Mal

Kursen behandlar den centralaroll som afférsutveckling spelar inom den biomedicinska industrin samt
de komplexa interaktionerna mellan vetenskap, teknologi, immateriella tillgangar, finansiering och
foretagande likval som sjukvardssystemet och samhéllet i form av slutkonsumenter. Kursen behandlar
dven hur dessa omréden paverkar ett féretags affarsutvecklingsstrategier. LARANDEMAL Efter
genomgangen kurs kommer studenten att kunna: - Ha en djupare forstaelse for de dynamiska
interaktionerna och beroendet mellan ett foretag och dess nuvarande eller potentiella externa partners -
Forsta hur "business intelligence" metoder kan anvandas som ett verktyg for att fatta
affarsutvecklingsbesiut - Forsta den centralaroll affarsutveckling har inom den biomedicinskaindustrin
- Forsta mangden av uppgifter som adresseras av affarsutvecklingsavdel ningen pa ett biomedicinskt
foretag, bland annat: in- och utlicenciering, "Mergers and Aquisitions' och olikatyper av samarbeten
mellan externa parter. - Visa pa forstaelse for hur affarsutveckling paverkas av ett foretags tillgangar,
vetenskap, teknologi, immateriellatillgangar, finansiella behov, affarsmodeller, regul atoriska faktorer,
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Kurskod: 4BP017
markandskrav och "business intelligence”. - Forsta och diskutera partneringprocessen - forstael se for ett
foretags tillgangar, begransningaroch behov, identifiering och "due dilligence" av potentiella partners
eller samarbeten, "deal-making" processen vilket inkulderar extern "due dilligence” av potentiell partner
eller projekt, varderingsmekanismer, forhandling, relationsbyggande och kontraktsprocessen. - Kunna
beskriva och anvanda enkla projekt/foretagsvarderingsmetoder - farsta kontraktstrukturen vad galler
omfang, langd, mile-stones och former for avslutande av kontraktet - Forsta och kunna diskutera vikten
av "alliance management" - Forsta och kunna diskutera vikten intern och externa strategisk
kommunikation for att positionera foretaget optimalt. - Analysera och diskutera fragor kring
foretagsstorlek, stadium och omrade - Klart kommunicera och diskutera hur afférsplanen kan anvandas
som ett redskap for att kommunicera foretagsidén, och det unika véardet hos ett foretag - Kunna anvanda
forstéelsen av hur en organisation kan vardera, anvanda och utveckla kunskaper mellan anstéllda och
samarbetspartners - Utveckla professionella kunskaper- lagarbete, projektledning och skriftlig,. likval
som muntlig kommunikation.

| nnehall

Kursen kommer att innehdlla féljande teman: - Struktur och roller for olika aktorer i det biomedicinska
innovationssystemet - Struktur av de stora delarna av industrin dvs. |8kemedel sholagen, bioteknik och
medicinsk teknik/utrustning - "Busienss intelligence” - Roller och modeller for affarsutveckling -
Licenciering - "Mergers and Aquisitions” - Olikatyper av samarbeten med olika aktorer - Influenser av
interna och externa faktorer pa affarsutveckling - V arderingsmetoder - Partneringprocessen - "Alliance
management” - Strategisk kommunikation - internt, med partners, investerare och med media - Tréning
av professionella kunskaper

Arbetsfor mer

Kursen kommer att besta av forel asningar, seminarier och grupp- likva som individuella uppgifter.
Dessa sker oftai form av case-studier. Uppgifterna kan vara muntliga eller skriftliga
Litteraturseminarier dar l&roboken och vetenskapliga artiklar diskuteras férekommer.

Examination

Examinationen baseras pa inlamningsuppgifter, presentationer samt en skriftlig tentamen. Betyg pa
kursen kommer att baseras pa foljande el ement: Inlamningsuppgift samt muntlig presentation: U/G/VG
(70% av Slutbetyg) Skriftlig tentamen: U/G/V G (30% av slutbetyg) Godkant betyg pa alla moment kravs
for att fa ett slutbetyg. Kurdedaren bedomer om och i safall hur franvaro kan kompenseras. Innan
student deltagit i obligatoriska delar eller kompenserat franvaro i enlighet med kursledarens anvisningar
registreras inte studentens kursresultat i LADOK. Begransning av antal prov- eller praktiktillféllen De
studenter som g &r godkénda efter ordinarie provtillfalle har rétt att deltavid ytterligare fem
provtillfallen. Om den studerande g & godkand efter fyra provtillfalen rekommenderas denna att ga om
kursen vid nasta ordinarie kurstillfalle, och far darefter deltavid ytterligare tva provtillfallen. Om
studenten genomfért sex underkanda tentamina/prov ges inte ndgot ytterligare tentamenstillfélle eller
nagon ny kursplats. Som provtillfalle raknas de ganger studenten deltagit i ett och samma prov.
Inlamning av blank skrivning réknas som provtillfale. Provtillfélletill vilket studenten anmélt sig med
inte deltagit réknas inte som provtillfélle.

Over gangsbestammel ser

Efter varje kurstillfalle kommer det att erbjudas minst sex tillfallen for examination inom en 2-arsperiod
efter kursens slut.

Ovriga foreskrifter
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Kursen ges pa engelska.
Litteratur och 6vriga laromedel

Compulsary litterature

Friedman
Best Practicesin Biotechnology Business Development
Washington DC : Logos Press, 2008

ISBN:978-0-9734676-0-4
SOk i biblioteket
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https://ki.primo.exlibrisgroup.com/discovery/search?vid=46KIB_INST:46KIB_VU1&lang=sv

